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SNEDKEREN
SELGER SELV MOBLER

Hos Auning Boligmontering ved ejeren, hvor svart det
kan veere at finde den rigtige stol. Hans egen ryg er nemlig
pdelagt af arbejdet som maskinsnedker

Af CARSTEN LORENZEN

Nar Steen John Pedersen far nye mebler i Auning Bolig-
montering abner han altid skuffer og skabe for at se
pa materialer og samlinger. Den tidligere maskin-
snedker skal lige tjekke, at kvaliteten er i orden.

"Jeg har arbejdet med mabler i mange ar. Og nér
man kan lave mabler, var det sjovt ogsa at prave
at szlge dem,” fortzller Steen John Pedersen. Da
rygoen for godt ti ar siden ikke leengere kunne holde
til arbejdet ved maskinerne, tog han en uddannelse
som details®lger med speciale | mebler hos Idé
Mabler og blev s& ansat i Auning Boligmontering.
"Sa jeg har gér selv meget op i sidde- og liggekom-
fort. Og det er noget kunderne kan forholde sig til,”
siger Steen, der overtog butikken sammen med en
partner for tre ar siden. Det seneste ar har han ejet
den alene.

STOLE | MANGE ST@RRELSER

Iser er det vigtigt for Steen, at kuncerne far den
rigtige stol. Derfor ferer han blandt andet Stressless,
der laver stole i tre starrelser. Og det handler ikke
kun om bredden pa bagdelen.

"Dybden er mindst lige sa vigtig. Folk har forskellige
benlzngder, og far benene ikke den rigtige stette, sa
begynder de at sove,” forklarer Steen. Derfor bruger
han meget energi pa at finde den stol, der passer
bedst til kunden.

"Det hjzlper ikke at szlge noget pant, hvis ikke sto-
len eller sengen passer til den, der skal bruge den.
5S4 bliver kunden hurtigt utilfreds.”

ALTID SAMLET OG LEVERET

Kunderne kan ogsa fa en stol hjem for at prove den
et par dage. Og der er ikke noget med selv at slds
med skruer og darlige vejledninger.

"Det eneste, kunden skal gere, er at abne daren og

pege pa, hvor mpblet skal sta henne. Hos os er sam-
ling, levering og opstilling altid gratis,” siger Steen
John Pedersen, der tit brugere aftenen pa at besoge
kunder for at vejlede om, hvordan kunden far de helt
rigtige maebler.

"Jeg finder ud af, hvad de har behov for, sa vi kan
lnse det pa den bedste made. Hvis de for eksem-
pel har bernebernene pa beseg hver uge, sa er et
kakkelbord maske bedre end et bagebord,” fortzller
Steen, der is@r satser pa kunder over 45 ar.

“De har maske haft mobler fra Jysk og lkea i 20
ar. Men nu er bamene sa store, at de ikke l@ngere
grisser i sofaen. Og sa vil de germe have noget
ordentligt.”

ARLIG SERVICE
steen er kendt for altid at sige sin mening. Og
kunderne setter pris pa den &rlige og ordentlige
behandling kombineret med udstrakt service.

"Vi far mange kunder ved mund-til-mund-metoden.
For eksempel solgte vi en stue til Mariager for et ar
siden. Den sa naboen, og nu har det spredt sig som
ringe i vandet i Mariager,” siger Steen.

Han salger ikke kun mebler, men ogsa tapper

og gardiner. Og med over 200 leverand@rer

kan Auning Boligmontering skaffe det meste.
Mange af mpblerne kan ogsa tilpasses i
storrelse, sa de kan bruges steder med
specielle mal. Og Steen John Pedersen
elsker en god handel.

"Jeg plejer at sige, at jeg aldrig tager
mere end den vejledende pris, men at
jen da godt kan finde pa at tage mindre,”
smagriner han.

Kig forbi Auning Boligmontering. Maske
er der et godt tilbud til netop dig.




